                               快速盈利网络营销实战训练班
                ---2+1模式（2白天+1晚辅导）

培训时间：2011年03月19-20日广州      2011年03月11-12日上海   2011年03月05-06日深圳
培 训 费： ￥2980元/人（含授课、辅导费、教材资料、午餐、晚餐等）（市面同类课程一般收费为8800元以上）
课程对象：哪些人适合学习[实战网络营销培训]课程？ 

企业老板：可以让你了解在互联网营销模式，了解传统企业如何嫁接网络技术，让企业赢在网络营销起跑线上。 

营销总监：可以让你以营销的角度来分析网站，用最少的钱最短的时间做更大范围的宣传,迅速提升企业和品牌的知名度，从而提高企业盈利能力。 

网络推广人员：系统学习网络营销体系，让你成为最现代的营销专业人才。 

网络管理人员：可以让你成为既懂得技术，又懂得营销的复合型人才，迅速增加个人收入，成为公司经营的栋梁。


进入21世纪，要么电子商务，要么无商可务！      -------- 比尔.盖茨

●错过3亿人的互联网新市场，你错过的不仅是一次机会，而是整整一个时代！

●在互联网时代，没有一个企业强大到不能被竞争，没有一个品牌弱小到不能去竞争。

课程背景：

中国企业最实用的网络营销课程，现已被清华，北大，中大MBA总裁班列为必修课程。

90天让订单量提升100％，销售成本削减50％的课程体系

实效网上营销四要素:公信力、传播力、交易力、执行力

公信力：定位系统——如何在网上告诉顾客我是卖什么的，为什么要买我的

传播力：推广系统——如何拉客，让更多的顾客找到你

交易力：建站系统——如何接待客户，让找到你的顾客与你达成交易

执行力：管理系统——老板如何做，维护如何做，销售如何做
课程大纲：

一、实战网络营销策略 

1、网络营销的构成要素 

2、网络营销战略规划 

3、网络营销定位 

核心竞争力定位，核心产品定位，核心客户群定位，核心利益点定位，网络盈利模式定位，网络平台定位等等 

4、传统企业如何导入网络营销

案例分享 

二、营销型网站策划与建设 

1、如何构架有强大营销力的网站 

2、营销型网站与搜索引擎的关系 

3、营销型网站与客户的关系 

4、如何设计用户体验 

5、如何设计网站功能模块 

6、如何设计产品展示系统 

7、如何设计内容系统 

8、提升网站转化率终极法则 

案例分享 

三、搜索引擎优化（SEO） 

网站如何通过搜索引擎获取免费高质量客户。

1、关键词选择策略 

2、网站自身基础策略 

3、网站网际推荐策略 

4、网站质量度策略 

案例分享
晚上：

1、针对本企业进行营销型网站规划

2、关键词选择工具应用实操

3、SEO实操辅导

4、实操结果点评 

【第二天】

四、实战网络营销关键字广告(PPC)策略 

1、百度竞价投放八大要领 

2、谷歌竞价投放策略 

3、网络广告投放四大支持系统 

案例分享 

五、实战网络营销免费推广篇 

1、病毒式营销 

2、博客营销 

3、邮件营销 

4、社区营销 

案例分享 

六、实战网络营销运营篇 

1、提升转化率的在线成交工具 

2、实时监测网络营销效果的统计系统 

3、网站运营工具 

    整个课程以讲师亲身实施或参与的案例导入、讲解，这些案例就发生在众多企业身边，更深刻，更生动。留出时间安排老师对学员一对一的辅导与解疑。

讲师介绍：  
马老师

广东营销协会常务理事，中国电子商务协会会员，网络营销资深讲师。

1999开始互联网行业从业，对网络营销、营销型网站建设、搜索引擎优化（SEO）、以及网站运营有丰富的实战经验。

2003年开始讲授网络营销相关公开课。曾为近千家中小企业提供企业电子商务与网络营销咨询或实操服务，同时承担多家企业网络营销顾问服务工作，深刻理解中国企业对电子商务与网络

营销需求，并通过多年的实践工作与经验为企业提供切实可行的企业网络营销解决方案。

学员客户包括：平安保险、中石化、TCL、天津一汽、安心纸业、大兴汽车、深圳特区报、深圳电视台、北影培训学院、戴德梁行、麟德集团、金蝶软件、招商物业、伟信置业等。

现任：

清华大学总裁班实战网络营销主讲讲师

北京大学总裁班实战网络营销主讲讲师

广东营销协会网络营销课程主讲讲师

中山大学总裁班实战网络营销主讲讲师

主讲课程：

《网络营销师培训》、《实战网络营销》、《搜索引擎优化（SEO）实操》、《营销型网站策划与建设》、《付费网络广告策略》 

罗老师

广东营销协会常务理事、网络营销顾问；IIMA国际互联网营销协会会员；IBM电子商务工程师；微软系统安全工程师(MCSE2003:Security)； 思科网络工程师(CCNA)；曾就职于中华广告网、中韩亿日秀服饰、ENAT贸易、FETRANS中俄货运等国内外知名企业。历任技术总监、电子商务经理、网站运营总监、网络营销总监、网络市场部总经理等职。

主要研究方向为互联网营销战略整合。在营销型网站建设、网络行为分析、网络推广、互联网络技术应用等方面具有丰富的实战经验。

学员客户包括：招商物业、中石化、深圳特区报、深圳电视台、北影培训学院、深圳特区报、戴德梁行、麟德集团、金蝶软件、招商物业、伟信置业等。

现任：

清华大学总裁班实战网络营销主讲讲师

北京大学总裁班实战网络营销主讲讲师

广东营销协会网络营销课程主讲讲师

中山大学总裁班实战网络营销主讲讲师
报名详情：
培训费2980元（含资料费、午餐费、专家演讲费）；住宿统一安排，费用自理；
垂询热线 :010－62863354  62864303  董老师              

传    真 :010－62864303
请填妥回执表,连同汇款单传真至会务组(此课程不提供电子教材)

快速盈利网络营销总裁班 
---2+1模式（2白天+1晚辅导）

致：资讯100会务组  传真：010－62864303
电话：010－62863354  62864303

(





时间：


03月11-12日


03月19-20日


03月05-06日


地点：上海/广州/深圳





单位名称                          通讯地址                         　 邮编          


联系人姓名                     职务           　　电话        　　    传真          


参会人姓名                     职务           　　手机          　　  传真          


参会人姓名                     职务           　　手机        　　    传真          


参会人姓名                     职务           　　手机          　　  传真          


E-mail                         是否预订房间      房间数量        订房日期         　


发票抬头                                                                            


付款方式：现金□ 汇款□ 支票□（在所选项上打“(”）　汇款金额        汇款日期       


















































