                                 

双线营销                         主讲  石建鹏
倍增销售业绩                    北京 12月30日 14：00-17：00
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课程概要                                 讲师介绍

 

报名指南

注意：提前半小时入场；为了保证课程的质量，请学员不要迟到；迟到者自罚100元（会员基金）。
1. 请在课程前填写报名回执表传真至010-62863354
2. 收到您的报名回执后，我们将与您确认报名信息；
3. 课程地点：培训点评网会员之家

北京朝阳区慧忠北里天创世缘312号（第五大道B2座）2105室

公交 大屯南或豹房108电车 124电车379路 415路426路 518路 538路 653路758路 803路
地铁 5号线大屯路东站A出口往西步行500米

驾车 北四环安惠桥往北第三个红绿灯西北角


4. 【联系方式】

电   话：010-62864303 62863354

传   真：010-62863354

联系人：董老师  刘老师
	课程名称
	

	公司名称
	

	报名信息

	参加人
	职位
	电话
	手机
	邮箱

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	联络人

	姓名
	职位
	电话
	手机
	邮箱

	
	
	
	
	


注意：为了保证课程的质量，请学员不要迟到；提前半小时入场；迟到者自罚100元（会员基金）。
双线营销，是由石建鹏先生经过多年的经验总结，提出的一种线上营销与线下营销相结合的新型网络营销服务体系。





费用150元/人（前15名报名者免费）





目标学员





企业老板


总 经 理


总    监


部门经理


培 训 师





网络营销>>>线下成交


活动营销>>>线上成交


线上+线下 = 双线营销
































石建鹏


石建鹏网络营销机构CEO、中国讲师经纪联盟 创始人 首席讲师经纪人、东方鹏飞信息咨询（北京）有限公司董事长兼总裁；


      先后任全球最大的中文搜索引擎百度公司（百度网络营销学院）培训师； 中国企业的电子商务平台 铭万网总部培训师；联合国贸易网络北京中心顾问、北京贸易效率协会副会长、BEC 营销总监、侠客体育用品店经理、奥林匹克俱乐部会籍主管；卡夫公司和天津顶圆公司促销督导。


服务客户


宝典、华玺国际、维新中国、北京建工集团、中仪英斯泰克贸易公司、天津顶圆国际食品、卡夫公司、河北奥林匹克俱乐部、河北信通科技、联通、唐山康达贸易公司、唐山移动、北京国宾大厦、金汉斯餐饮、铭万集团、百度公司、北京尊语建筑设计公司、华鹤集团、大唐照明。





线上营销


线上营销就是通过分析企业产品或服务的特性，制定出一份完整、合理的网络营销服务方案，在通过网络营销的具体实施将产品或服务展现在互联网上，从而提高网站的访问量，咨询量，进而提高产品或者服务的转化率。以及品牌的推广， 


线下营销


　　线下营销主要是采用店面服务，促销活动，会议会展等多种手段达到对产品或服务的宣传。


合二为一


    将线上营销和线下营销合二为一，线上给予人的是虚拟感受，线下给予人的是真实体验；


线下活动，线上通过全线跟踪报道。线上活动，要以线下活动为支撑。只有将二者合二为一，才能发挥出双线营销的巨大潜力。
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